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ii adelantate a tu competencia !!

Trabajamos en mas de 100 motores de busqueda
con un mercado de 55 billones de clics diarios.

Atrae Cépfa Fomenta Convierte Fideliza Aumenta Obtén
clientes leads prospectos ventas clientes ventas referencias

CAMPANAS DE LEAD GENERATION
PARA CAPTAR CLIENTES EN INTERNET

TE GARANTIZAMOS POR. CONTRATO EL DOBLE DE
TRAFICO QUE UNA CAMPANA GOOGLE ADWORDS

- LANDING PAGE

- RETARGETING nm AT
- BANNERS Marketing Online
- TRAFICO WEB MOVIL tu agencia de

marketing online
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¢QUE ES INTERNATIONAL LEAD GENERATION ?

Se trata de acciones de marketing online enfocadas en conseguir captar a potencia-
les clientes que buscan tus productos/servicios en internet, y en cualquier parte del
mundo. Suelen ser acciones para web mdvil, landing page, banners y retargeting.

Una LANDING PAGE es una micro web perfectamente optimizada para el posiciona-
miento SEQ, donde podras promocionar tus servicios/productos y donde te poda-
mos redirigir a tus potenciales clientes para que te compren.

VENTAJAS LEAD GENERATION

- La conversidn es muy alta y veras cumplidos tus objetivos ya sean fidelizacion, reg-
istro o captacién de datos, promocidn y ofertas, aumento de trafico o aumentar tus
ventas.

- i detectamos TRAFICO MOVIL en la herramienta de analitica del cliente, adaptare-

mos la landing para que se visualice correctamente en dispositivos mdviles. cotre

Beayit GOD
- Con el lead generation generamos miles de clientes potenciales (base de datos), %tﬂf‘f‘m
con los que podras comunicarte posteriormente y realizar campanas de marketing EH" P
directo. Con el International Lead Generation conseguimos enviar trafico segmen- oservocAndt

tado de 240 paises.

- Nos permite segmentar nuestros mercados objetivos en decenas de categorias,
consiguiendo alcanzar a nuestra audiencia con éxito (los clics provienen de usuarios
a los que realmente les interesan tus productos/servicios, lo que aumenta también
las conversiones).

- En las campafias de LEAD GENERATION, para cada producto/servicio podemos
configurar varios “perfiles de cliente” con caracteristicas sociodemograficas diferen-
tes (grupos de clientes objetivos) y asociar a cada uno de ellos anuncios con creativi-
dades diferentes (con mensajes y disefios orientados a cada tipo de cliente).

- En las campaiias de adwords las visitas que se consiguen son Unicas, con las de lead
generation son recurrentes hasta conseguir que nuestro cliente objetivo realice Ja
conversian,

- En las campanias de lead generation se reduce el nimero de impresiones duplica-

das, gracias a los EVENTOS de conversién, que permite eliminar la publicidad para

los clientes que hayan realizado la conversidn que desedbamos (cumplimentar for-
mulario, etc...)

¢QUE ES EL RETARGETING?

- Si tu cliente ha visitado tu web/tienda online pero ha salido sin comprar, el retar- /
geting es la solucion. Seguimos a tu cliente y rastreamos su navegacion en internet
donde insertamos en las paginas que visita un BANNER PROMOCIONAL de tu pro- === 0
ducto. P B
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- En las campafias de lead generation utilizamos el RETARGETING para conseguir que “sscmm -—
el usuario que ha visitado tu web/tienda online, regrese de nlevo, porque iréd visuali- = X w
zando tus anuncios o BANNERS en webs populares por lasQue vaya navegando pos- 0 -

teriormente.

- A través de las campafias de RETARGETING, el costé para tu empresa solo es e -

cuando efectivamente, el cliente pulsa para regresar a nuestro sitio web, es decir,

unicamente pagas por visita.
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